
Wer wir sind

Die Forster Swiss Home AG ist ein Schweizer KMU mit Sitz in Arbon am Bodensee. Wir stellen hochwertige, individualisierte 
Stahlküchen her, wobei die Produktion zu 100 % und die Wertschöpfung zu 80 % in der Schweiz liegt.

1874 gegründet, haben sich Handwerk und Know-how über die Jahrzehnte verfeinert und immer wieder zu überraschenden 
Innovationen geführt. Wir sind der Überzeugung, dass echte Qualität aus Tradition wächst. Und trotzdem konnten wir den 
Start-up-Geist bewahren. Denn unsere Treiber sind bis heute Innovation, Wachstum und Erfolg.

Haben wir Ihr Interesse geweckt? Dann gestalten Sie mit uns die Zukunft und senden uns Ihre vollständigen 
Bewerbungsunterlagen mit Angaben Ihrer Gehaltsvorstellung per E-Mail an: jobs@forster-home.ch. Für 
Fragen steht Ihnen gerne Christine Scherzinger, Leiterin HR, unter der Nummer: +41 71 447 64 03 zur 
Verfügung. www.forster-home.ch

Verkaufsberater Privatkunden (m/w) 100%

Sind Sie wie unsere Stahlküchen 
eine Klasse für sich?

Persönliche Eigenschaften

•	 Eigeninitative und -verantwortung, eine ergebnisorientierte und zielgerichtete Arbeisweise sowie Flexibilität
•	 Kommunikationsstarke, überzeugende und freundliche Persönlichkeit
•	 Stilsicheres und gepflegtes Auftreten
•	 Sie sind stark in der Organisation und Koordination
•	 Teamplayer

Region Zürich

Was Sie erwartet

•	 Engagiert und selbstständig betreuen Sie unsere Privatkunden in der modernen und inspirierenden Ausstellung
•	 Sie begleiten den Bauherrn durch den ganzen Beratungs- und Planungsprozess, von der Offerte bis zum Auftrag
•	 Gemeinsam mit dem Kunden entwickeln Sie, was für ihn wichtig ist und erstellen ein massgeschneidertes Angebot
•	 Sie betreuen Ihre Kunden umfassend vom ersten Kontakt bis zur erfolgreichen Lieferung und darüber hinaus

Ihr Profil

•	 Abgeschlossene Verkaufsausbildung, idealerweise in der Küche- oder Möbelbranche oder andere technische Grundausbildung 
   als Schreiner oder Hochbauzeichner
•	 Einige Jahre Berufserfahrung in Verkauf von hochwertigen Produkten oder anverwandten Bereichen und sich dabei zu einer 
   leidenschaftlichen Verkaufspersönlichkeit entwickelt
•	 Sie haben ein Faible für modernes Design, Ästhetik, Schönheit, Wohntrends, Farben und Formen 
•	 Sie haben Freude an der Materie Küche
•	 Sie sind versiert in der technischen Auftragsabwicklung und haben gute IT-Kenntnisse (SAP, Planungstool, MS-Office)


